
【 副業で出来る

メーカー仕入れ】

メーカーとの商談で

確実に契約を勝ち取る

「完全無敗のノ ウハウ 」を暴露！

心理戦で絶対に負けない

3 つ の 交 渉 テ クニック

もちろん初心者でも OK！

明日からすぐに

実戦で使えますよ！
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>1?@A@BC,

%&'&()*1

商談のノウハウDEFGHI

JKLIHM;NO
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1 メーカー仕⼊れとは

%&'&()*+,

/PQ販売元のメーカーRS

TU()*V>+CNO
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%&'&()*1()*W,

XY1ZE[+,\H;NO
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XY1ZE[C,]/PQ

• ネットショップ(⼩売店)

• 実店舗(⼩売店)

• ヤフオク(個⼈や業者)

• フリマアプリ(個⼈)

DERS()*;NO
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^*F_LI

%&'&()*C,

/PQ`ab1%&'&RS()*;NO

「メーカーと直接取り引きをする」

+Hc>+CNO
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◆メーカー仕⼊れのメリット

%&'&()*F,

de1fcD%ghijk[;NO

【1】商品を安く仕⼊れられる

%&'&RS1T1()*D1C

XY1ZE[f[l

仕⼊れ値が安いCNO
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◆真贋調査やアカウント停⽌の⼼配がない

/PQ%&'&RS()*V1C

mnopjqr[

s't@iuvFDV>+,

k[;ZwO

xyzPQ%&'&1{|QlS}I()*V1C~
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◆値下がりが起きにくい
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%&'&()*1/P,

�P�j��V>+,

�+wEk[;ZwO

x%&'&()*Q�}IHV�,�DH1C~

^LI]�ej[l

�+wEk[;ZwO

x%&'&j`a��Q�<V1C~
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G;[%&'&()*C,

XY1ZE[Cf�kV

値下がりや価格競争は

ほとんど起きない1CNO
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◆リピート仕⼊れができる

%&'&()*C,

��jCMrS

^1/PQ��l

g�&i()*QNV>+j�q;NO

「同じ商品で何回も利益を出せる」
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+Hc>+CNO
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^LIg�&i()*QNV�,

「メールか FAX で発注する」+Hc�D1C

�YF�F()*j�q;NO

- 14 -
./0123456 7.8 9:;< = >?? @3456A @BAB2CBD=



!"#"$%&'()*+,-

2 商談とは

%&'&()*C

��D%&'&+�[�[QLIHV+

メーカーの担当者F
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「会って打ち合わせをしたい」

「⾯談をしてお話ししたい」

+��*V>+jf�k[;NO
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^1�01>+Q

/0+�H;NO

「メーカーの担当者と実際に会って

取り引きについて話し合う」

+Hc>+CNO
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◆なぜ商談をするのか

%&'&1���,]>�Sj

• 信頼できるか

• ちゃんとした⼈なのか

• 問題なく取り引きができるか

Q��LrH+ �IH;NO
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^1r<F

¡¢}I�0QLrH£+

�}I�V�¤CNO

^LI]^1/0C

c;�¥j�q*¦

契約NV>+j�q;NO

「取り引きをOK してくれる」
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+Hc>+CNO
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x§,�;CF¨©ª+/0QLIMIH;Nj

�«�«¬­]�[®M ¯° LIlS}IH;N~
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◆メーカー仕⼊れは副業の⼈でも問題なく出来る

^LI]��Q�V1,

副業1�Cl

個⼈事業主1�Cl±²³CNO

´µj¶�CD�Il

%&'&()*,·¸D�

�}IH¤;NO
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(OK してくれるメーカーは沢⼭あるので)
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�D¹F´µj/0Fº¤DH»¼,

x�½1¾¼j¿HDE~

/01ÀÁ,Â}Il±²³CNO

/0QLD�Il

メールや電話のやり取りだけC

��Q�V>+,

©µF�q;NO
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+Hc>+C

Ã1$RS,

「商談を成功させるノウハウ」DEFGHI

JKLIHM;NO
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3 商談の準備

>1$C,「商談の準備」FGHI

JKLIHM;NO

/0j�;}rS

de1>+Q

23LIHM;LÄcO

23QL}R[+

LIÅ�>+C

/0jスムーズFCM;NO
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【1】こちらが相⼿の事務所まで⾏く

%&'&1���,

�+wE1»¼

¡ÆªFÇH;N£+�}IM;NO

LRL^>,

「いえ、私が御社まで伺います」+

�cfcFL;LÄcO
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DÈ^cNV1R+�c+

「相⼿に貸しを作るため」CNO

>�SjÉ>c1ÊËÌ;Cº¤¦

ÍÎ1�½+ÏÐ,

ÑR*;NO

x^1µ]´µ1ÏÐ,RR[;Nj~

G;[ÍÎ+LI,

「ありがたい」+Hc>+CNO
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ÍÎFÒLQÓV>+j�q*¦

>�Sj精神的に優位FÔI;NO

^cNV+

/0Q有利FÕ<V>+j�q;NO
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�D¹F´µj

É>c1ÊËÌ;Cº�1jÖLH»¼,

「メーカーの担当者に来てもらう」

+Hc�Cl·¸k[;ZwO

「カフェなどで待ち合わせて商談する」

+Hc�Cl±²³CNO
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【2】持って⾏くもの

◆メモ帳とペン

/0C%×Q�V�FØH;NO
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◆名刺

/0C,%&'&1���+

名刺交換QL;NO

ÙÚQkSRÛ<

Ó}IÅM;LÄcO
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【3】⾝だしなみを整える

◆スーツを着ていく

%&'&1���,

�«�«ÜÝ1�D1C

¹wDÞ&BQßIH;NO
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D1C>�SlÞ&BQßIH�WjàÖCNO
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◆清潔感のある格好で

áâã1kV�äCº¤¦

ÍÎF良い印象Q

å�S*;NO

æ_FáâãjD¤*¦

çè,¿HCNO
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éêëFNVìM>+,

• ⼝臭に気を付ける

• 髪型を整える

• ヒゲをそる

DECNO

- 32 -
./0123456 7.8 9:;< = >?? @3456A @BAB2CBD=



!"#"$%&'()*+,-

【4】下調べをしておく

ÍÎ1%&'&1ホームページDEQíLI

「どんなメーカーなのか」Q

f�oìIÅM;LÄcO
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éêëFoìV1,

• どんな会社なのか

• 本社はどこにあるのか

• どんな商品を扱ってるのか

DECNO
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^*Qf�îïLIÅ�+

/0CÞð&ñF¥jCM;NO

;r]%&'&Ff}I,

⾃社のネットショップQò}IHV»¼lkV1C

íLIÅM;LÄcO
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kV»¼,

EwDóôhõRQf�öIÅM;LÄcO
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【5】商品を調べておく

ÍÎ1%&'&1/PC

「どの商品を仕⼊れたいか」Q

�<IÅM;LÄcO
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^*Q�<IÅ�+

/01�F

「この商品を仕⼊れさせてください」

+��V1C

/0jスムーズFÕ¹;NO
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希望の商品を 2、3 個

�<IÅM;LÄcO
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æ_F]/01�FÍÎF

「希望の商品はありますか？」+÷R*r�F

ø�S*DH+

¥jÞð&ñFÕ¹;ZwO
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ùú1/P,

kSRÛ<�<IÅM;LÄcO
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◆Amazon でのリサーチ⽅法

ûüýþÿ! C

メーカー名で検索L;LÄcO
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^LI]"#$ 1%&F

「&sort=salesrank 」+)*V+

/Pjランキング順xa*ºM1'H()~C

�IM;NO

ランキングが⾼い商品RS

g*&+LIHM;LÄcO
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lL�,/P,&-FkV

メーカー名Q.gh.NV+

^1%&'&1

/1/Pj�IM;NO
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◆メーカーのネットショップでのリサーチ

^1%&'&F⾃社のネットショップjkV»¼

「売れ筋商品ランキング」

「⼈気商品ランキング」QíL;LÄcO

^1óôhõC�01/P,

ûüýþÿ! Cl�0D>+j1HCNO
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◆商品の価格を把握する

ùú1/PQöG¤rS

• Amazon ではいくらか

•いくらで仕⼊れたら利益が出る

かQîïLIÅM;LÄcO

r+�¦>1/P1»¼

ûüýþÿ! 1'&i��, 3 1 5 0 円CNO
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23û 45ó678&9&C:;NV+

1 5 0 0 円C()*S*rS

利益率は 25％CNO
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DÅ
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• 商品名

• Amazon の価格

•いくらで仕⼊れられれば利益が出る

か

,]%×LI

<�IÅM;LÄcO

x/01�FÞð&ñF¥j�qVfcF~
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4 商談実戦編

>1$C,

商談で実際に話すことFGHI

JKLIHM;NO
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◆商談で聞かれること

/0C,

%&'&1���F

=Fde1fcD>+Q÷R*;NO

【1】そのメーカーを知ったきかっかけ

【2】そのメーカーの商品に興味を持った理由

【3】ショップについて

> 「⾃分は EC サイトをやっていて
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商品はそこで販売したい」

+Hc?Fø�;LÄcO
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d@1A·F_LI

Þð&ñFø�S*VfcF

 �IÅM;LÄcO

xë�Fø�S*DH+çèj¿Hr<~
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◆商談で確認すること

/0C,de1>+Q

��NVfcFL;LÄcO

【1】仕⼊れる時の⽀払い⽅法

> B®M�CºD[E¹]

F%G<1HFIHDE

J�DK9&@jk[;NO
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【2】仕⼊れる時の最低量

> %&'&Ff}I,

「最低でも 1 ケース仕⼊れてください」

「最低でも 1 万円以上仕⼊れてください」

+Hc?F�;}IV>+jkV1C

��LIÅM;LÄcO
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【3】送料はいくらか

【4】送料無料になるか

> %&'&Ff}I,

「1 万円以上なら送料無料」+HcãÛC

�;}IV>+jkV1C

��LIÅM;LÄcO

- 51 -
./0123456 7.8 9:;< = >?? @3456A @BAB2CBD=



!"#"$%&'()*+,-

【5】商品の仕⼊れ値はいくらか

> ()*�jLH»¼,

l}+M�DSDHREcR

交渉LI¹;LÄcO
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◆商談で相⼿に信頼されるために

/0CH�¦w±ÊD>+,

「相⼿に信頼されること」CNO

%&'&1���F

「この⼈は信⽤できる」+

N}IlSc>+C

��LIlSc>+j�q;NO
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^LI]ÍÎFOÁP*Vr<F,

• 好感を与える

• 良い印象を持ってもらう

1j±ÊCNO

G;[「相⼿に好きになってもらう」

+Hc>+CNO
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^LI]'HçèQå�VF,

いくつかのポイントjkV1C

JKLIHM;NO
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【1】メモを取る

/0C,]ÍÎ1¥C

±ÊD>+,

%×Q�VfcFL;LÄcO
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^cNV>+C

ÍÎF「この⼈はちゃんと話を聞いてくれてる」+

N�ZV>+j�q;NO
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QrRL]%×Q�[STV+

UFVD1C

WXD+>YR¤FL;LÄcO
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【2】相⼿のペースに合わせる

- 58 -
./0123456 7.8 9:;< = >?? @3456A @BAB2CBD=

>*,Z[\C

「ペーシング」+]¦*Vl1CNO

�F,JwD�jH;NO

• 声が⼤きい⼈

• 声が⼩さい⼈

• テンションが⾼い⼈

• テンションが低い⼈
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• 早⼝な⼈

• ゆっくり話す⼈

• 笑顔がある⼈

• 笑顔がない⼈

ÍÎ1空気や話し⽅QöI

^*F合わせるfcFL;LÄcO
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r+�¦ÍÎj

A@óô@jL�Ib0DS]

´µlA@óô@Q@^I

b0'�¥N�¤CNO

�,]ÍÎj_ÛfcD�R+

安⼼感QãÛ;NO

MZLI¥ZVÍÎR+

「印象が良い」+Hc>+CNO
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DÅ]´µjÍÎ1,&ÞF¼�ZDH+

「この⼈は話しづらい」

「話がかみ合わない」+

N�*IL;c

|`ajk[;NO
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【3】相⼿のしぐさをマネする

>*,Z[\C

「ミラーリング」+Hcl1CNO

6b&+,cCNO

G;[「鏡のように相⼿のマネをする」

+Hc>+CNO
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r+�¦

• 相⼿が飲み物を飲んだら、⾃分も飲む

• 相⼿が⼿や⾜を組んだら、⾃分も組む

+HcãÛCNO
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ÍÎ,]´µ+同じことQP*V+

Dw+D�安⼼感QãÛ;NO
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^cNV>+C

良い印象Qå�V>+j�q;NO

QrRL�[STV+d´eD1C

�E�EFL;LÄcO
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【4】相⼿の⾔葉をそのまま⾔い返す
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>*,Z[\C

「バックトラック」+]¦*Vl1CNO

ÍÎj�}r�fQ

_ÛfcF�HgL;NO

r+�¦ÍÎj

「今⽇は天気良いですね」+�}rS

´µl

「そうですね、天気良いですね！」

+�cãÛCNO
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;r]ÍÎj

「うちは⼤阪に本社があるんですよ」+�}rS

「へー、⼤阪に本社が！」+�cãÛCNO
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>1fcF

相⼿の⾔葉をそのまま⾔い返す>+C]ÍÎF

「話を理解してくれてる」

「よく聞いてくれている」

「⾃分に関⼼を持ってくれている」

+ãÛPZV>+j�q;NO

^1hi

話が弾むfcFD[;NO
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QrRL�[STV+d´eD1C

�E�EFL;LÄcO
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【5】相⼿に「YE S」と⾔わせる

>*,Z[\C

「イエスセット」+]¦*Vl1CNO

ÍÎF何気ない質問QLI

+FR�「はい」+��ZV]

lL�,肯定PZ;NO
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r+�¦

「今⽇は天気が良いですね」

「この部屋暑くないですか？」

+HcãÛC

「相⼿が絶対に Y E S と⾔うであろう質問」Q

LIHM;NO

^1fcDA·Q

5 GjSHNVfcFL;LÄcO
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NV+ÍÎ,

「質問にはY E S と答える」+Hc

パターンFD}IM;NO
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^1@C

「取り引きをさせて頂けませんか？」

「仕⼊れ値を安くしてくれませんか？」

+HcÅkHQ

NVfcFL;LÄcO
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NV+ÍÎj

OK LI�*V�lj@j[;NO

�;C1A·C

「Y E S」+HcK9&@FD}IHI]

「断りづらい」+HcmnF

ò}IH��¤CNO
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^cNV+

>�S1お願いが通りやすくD[

交渉が有利FD[;NO

- 72 -
./0123456 7.8 9:;< = >?? @3456A @BAB2CBD=

�D¹F]HMD[ÅkHQLr[

�e^QÁwR[,

LDHWj'HCNO

HMD[ÅkHQLrS

ÂS*�NHCNO
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;o,p0DHA·C

ÍÎFpql「Y E S」+��Zr@C

ÅkHLr[

rsNVfcFL;LÄcO
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◆商談が終わったら

/0jt�}rS

^1u1c�F

お礼のメールQv[;LÄcO
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%&wF,

「忙しい中、貴重な時間を割いて会ってくれたことのお礼」

DEQxM;LÄcO
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^1@C

�[®M�()*FyNV

�[�[QLIHM;LÄcO
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5 まとめ
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◆メーカー仕⼊れには様々なメリットがある

◆メーカー仕⼊れは副業の⼈でも、個⼈事業主の⼈でも出来る

◆メーカー仕⼊れでは商談をすることがよくある

◆商談をすると⾼確率で契約が取れる

◆商談をする前に準備をしっかりとしておく
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◆商談では「よく聞かれる質問」に対する答えを⽤意しておく
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◆商談では取り引き条件を確認する

◆商談では相⼿に信頼してもらえるように、

良い印象を与えられるように気を付ける


